
���� ����	
����
���������	�

����

�	�������

����� ������� ���

�
�

�
�

������������	
����
������
�����
��
���������
����
�����������������
��
������������
��������������������
�����
������
�
�

���������
�����
��� �������	
	���	��
������������������������������� ���
����������		��
���
�
����������
��������
�
������� �������������� ���� ����������������� �

�
�

�����������	��
����
������������
�

��������	�
�
��
	����

�� �� �� �� �� �� �� �� �� �� �

Il catalogo di vendita distanza D-Mail vende una moltituidine 
di prodotti : elettronica di consumo, hobbistica, hi-tech, 
hardware, casalinghi , vhs, accessori per l’auto e l’ufficio, 
sport,  benessere , cucina , ecc.  
Il database clienti è selezionabile per : data di nascita , data 
dell’ultimo ordine , il n° totale degli ordini, lo scontrino medio 
di acquisto,  una selezione molto approfondita sulle categorie 
merceologiche acquistate , i pagamenti con carta di credito, 
l’uso di internet, gli acquisti online dal sito e/o da altri siti in 

co-branded . lndirizzi disponibili   : 1.100.000 di cui : 
110000 clienti da uno speciale catalogo di accessori 

giardino, 30000 dal catalogo per la terza età D-Confort 
, 10000 dal catalogo di prodotti cosmetici femminili , 

100000 pagatori con carta di credito, e tanti altri 
segmenti ancora : 370000 oltre i 50 anni, 180000 sotto i 50 anni, 100000 

acquistano dal sito www.dmail.it , 33000 hanno acquistato prodotti per bimbi, 
50000 per animali, 54000 accessori vino, 48000 accessori viaggi, 67000 accessori 

arredamento, 110000 prodotti per il benssere e cura del corpo, 47000 articoli 
sportivi , 60000 prodotti per l’ufficio e 50000 attraverso couponing da diversi  
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riviste/giornali .  Mediamente al mese vengono spediti 35000 pacchi disponibili per 
l’inserimento di Leaflet�����������
��
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Acquirenti a distanza di creme per combattere l’artrosi. Il cliente tipico 
ha oltre i 50 anni, il 60% è donna. Si consiglia l’uso della lista per : 
azioni di raccolta fondi, abbigliamento, libri, regalistica, campagne 
abbonamenti riviste terza età. 
    
Indirizzi disponibili   : 300.000 
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La Bancarella, leader dei reminders in italia dal 1992,  vende libri da catalogo 
spedito a  110.000 clienti. La clientela è sensibile ai prezzi  e legge : romanzi , gialli , 
manuali, saggi . La lista è selezionabile per data ultimo acquisto e sesso. Il profilo 
della clientela è femminile e di età matura. 
Esiste anche un sito www.bookweb.it 
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Si tratta di circa 80000 clienti che hanno acquistato orologi, collane,argenti 
fiorentini  e oggetti d’ arte.(vedi anche il sito www.morpier.it) . 
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Bakker vende bulbi da fiore e piante con un catalogo inviato ai clienti 2 volte all’anno, in primavera e 
autunno. Il profilo della clientela è al 70% femminile e nel 60% dei casi in età  tra i 40 e i 70 anni, 
residente soprattutto in provincia (il 50% al nord). Il 
valore medio dell’ordine è superiore a 50 €. 
200.000 sono i clienti recenti e 600000 i clienti 
meno recenti. Inserimenti nei pacchi :   100.000 da 
febbraio a maggio e 90000 da settembre a 
dicembre .�http://www.bakker-it.com/ 
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Leader Europeo nella vendita online di prodotti hi tech per l’intrattenimento, dispone di 364000 
indirizzi postali di clienti acquirenti dal sito www.pixmania.com , di 360000 email 
raccolte in opt-in (  di cui 233000 uomini e 127000 donne)  e di 80000 numeri di 
telefono. Tra i prodotti acquistati online :  sopratutto macchine fotografiche, accessori 
informatica, cineprese, ma anche giochi, telefonia, giocattoli, elettrodomestici, articoli da 
giardino, gastronomia, puericultura.  
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Altri 83000 clienti hanno sviluppato foto online e per 38000 di essi disponiamo della email raccolta in 
opt-in (vedi sito www.mypix.com ). 

In genere il target di pixmania è maschile ( 60%), mentre per mypixmania è al 52% femminile.  
Trattasi di persone dal reddito medio-alto, che vive prevalentemente in famiglia ed in età dai 30 ai 40 
anni con bambini. Si può selezionare  per data ultimo acquisto ( 120000 sono i recenti 0 -12 mesi), 
età, forma di pagamento ,sesso, provincia di residenza, e con sovraprezzo anche per tipo di prodotto 
acquistato, scontrino d’acquisto,  La lista è disponibile in quasi tutta l’ Europa. Possibilità di 70000 
sms e inserimento leaflet in circa 12000 pacchi mese 
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Catalogo a distanza di abbigliamento. Target principale: femminile dai 30 ai 50 anni, ceto sociale 
medio basso. Limite di 40000 indirizzi a fornitura. Possibilità inserimento leaflet nei 50000 pacchi 
spediti al mese.�http://www.bonprixsecure.com/it/home.htm 
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Edizioni Conde Nast rende disponibile la propria lista di anagrafiche di abbonati recenti  alle  
testate : Conde Nast Travellers, Glamour , Vanity Fair, L’uomo Vogue  Vogue , GQ, AD.  Si tratta di 
circa 100.000 anagrafiche raccolte con consenso in opt-in e di target medio alto. Il profilo del target 
è uomini e donne di profilo socio culturale medio-alto con alta propensione a consumare e capacità 
di spesa elevate. In generale le testate Condé Nast occupano le celle della Grande mappa abitate 
dall’ Elite.  (la lista non è disponibile per gli editori), si consiglia la lista per i settori : viaggi,turismo, 
vendita prodotti di lusso e di moda. 
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Si tratta di persone che hanno iniziato in edicola 
la raccolta di fascicoli editoriali RCS-Fabbri  a 
tema e poi hanno completato l’opera ordinando i 
restanti fascicoli per corrispondenza ad un 
prezzo consistente . Target maschile, dai 45 ai 
65 anni, di ceto medio-basso. Selezionabile per 
tipo di opera editoriale completata. Indirizzi  
disponibili 500.000 

��

��

��

 



���� ����	
����
���������	�

����

�	�������

����� ������� ���

��
	�
������������


 �
�

�� �� �� �� �� �� �� �� �� �� �� �� ���

Dai tempi dell’editore  “Sfera” esiste una lunga tradizione di raccolta dati delle neo mamme. La 
sottoscrizione alla rivista ‘Io e il mio bambino’  parte dalla consegna nei reparti maternità di un 
pacco contenente prodotti per neonati. L’universo comprende circa 2.000.000 indirizzi postali di neo 
mamme selezionabili in base all’età del bambino/a (ad esempio 555.000 mamme hanno figli sotto i 
3 anni). Possibilità di inserto leaflet nei pacchi destinati alle neomamme e distribuzione presso fiere 
specializzate.   
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Le nuove guide telefoniche hanno 800.000 indirizzi postali disponibili raccolti con consenso a 
ricevere mailing. Selezioni possibili: area geografica e sesso. Le persone hanno risposto “Si, voglio 
ricevere comunicazioni ” ad uno specifico censimento inviato a  26 millioni di abbonati telefonici. Si 
tratta di una lista  di rispondenti !! La lista possiede il consenso espresso per effet tuare 
telemarketing : 510.000 contatti . 

�
�
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Sono disponibili 13.000.000 di indirizzi di cui 265.000 con consenso espresso a ricevere mailing. 
Selezioni possibili  : area geografica – sesso – standing . 
Si raccomanda l’uso della lista opportunamente segmentata per il reclutamento di nuovi 
abbonamenti alle riviste, gioielleria , centri benessere, viaggi low cost e per effettuare traffico sui 
punti vendita di negozi di abbigliamento e auto . Lista non disponibile per banche e simili. 
Indirizzi  con consenso espresso al  telemarketing : standing medio-basso  47500 ; standing medio 
34000 ; standing medio-alto  20500 ; liberi professionisti 4500 ;  imprenditori 9000. 
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Le ricerche sui consumi claritas, introdotte in Italia nel 1999, hanno sviluppato la stagione del 
“marketing di precisone”  e anche ora permettono di identificare particolari target altrimenti 
irrangiungibili. Il questionario postale  consta di 300 domande ed è diffuso in milioni di copie nelle 
riviste rcs, supermercati, garanzie elettrodomestici ecc . Permette di profilare secondo questo genere 
di informazioni :  
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Indirizzi disponibili : 1.200.000 -  .  

Circa 200,000 questionari raccolti ogni 6 mesi  provengono da inserimenti  a rotazione nelle riviste 
RCS, dai siti internet e dai fascicoli Fabbri.  Vedi esempio http://iodonna.tipremia.it/ 
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La raccolta degli indirizzi avviene attraverso continue inserzioni 
pubblicitarie su importanti siti e portali italiani. 
 
Il profilo dell’utente medio è tra i 18-44 anni, vive in famiglia e dispone 
di un potere d’acquisto superiore alla media. Si caratterizza inoltre per 

un interesse ai prodotti finanziari, al gioco e al divertimento, e per una propensione all’uso di 
prodotti tecnologici e di consumo. 
Il proprietario della lista, PLANET49, gestisce siti con estrazioni a premio mirate alla generazione di 
anagrafiche per campagne di marketing diretto ed è indicata come azienda leader in Europa nella 
generazione di anagrafiche per il marketing diretto (fonte: Nielsen/NetRating 2008). 
 
Con noi è possibile affittare solo gli indirizzi postali che vengono normalizzati e deduplicati da un 
centro specialistico e che dispongono di formale garanzia postale di recapitabilità nel  99% dei casi. 
L’universo disponibile è di circa 500.000 contatti in continua evoluzione ed è selezionabile per 
CAP/sesso/età/professione. Vedi esempio  www.planet49.it 
�

CCOOUUPPOONN    OONNLLIINNEE�� �� �� ��

L’editore Rizzoli ha parecchi siti web dove gli internauti si iscrivono per ricevere servizi, newsletter, 
giocare, leggere articoli della rivista preferita , cercare lavoro (servizio trovo job del sito del Corriere 
della Sera), cercare/vendere casa. Oltre all’indirizzo postale è disponibile anche la E-mail. Indirizzi 
disponibili : 800.000  Per un esempio di sito online http://iodonna.tipremia.it/ 

�� �� �� �� �� �� �� �� �� �� �� �� �� �� �� �� �� )) )) )) **�� �� �� �� �� **�� �� �� �� �� �� �

Si tratta di 380.000 consumatori  di cui 250.000 maschi iscritti al sito www.email al fine di avere 
dei servizi online (casella posta elettronica, servizi telefonici  ecc). L’uso frequente della posta 
elettronica permette a questi consumatori di accumulare punti da spendere come buoni sconto per 
acquisti online. Possibilità di selezione per tipologia di acquisto: giardinaggio , beni di lusso , libri, 
formazione , prodotti di bellezza, internet, Hi fi, idee regalo, ottica , abbigliamento , computer sport 
Gli acquisti per data azione 0-12 mesi sono 228000 di cui 80000 con pagamento carta di credito . 
Ci sono anche 600000 indirizzi email (100.000 dem a 1200€). 
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Calciomercato è uno dei portali internet più famosi per gli 
appassionati di calcio . Sono disponibili circa 65.000 e-
mail.  Il 99% degli iscritti al portale è maschlle di età dai 
25 ai 40 anni. Selezioni possibili : professione, titolo di 
studio, interessi, età. Le e-mail sono tenute attive e 

fidelizzate dall’ invio di news calcistiche. Possibilità di selezionare la squadra del cuore. Possibilità 
di disporre di circa 50000  indirizzi postali normalizzati. 
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il database adSalsa è alimentato da diversi concorsi e promozioni on-line (es. 
www.vinciunamini.com) e, in Italia, consta di circa 1 milione di anagrafiche che hanno fornito 
consenso espresso a ricevere comunicazioni per email (950.000 contatti), posta (600.000 contatti) e 
via telefono sia fisso che mobile (550.000 contatti). Gli indirizzi postali sono stati normalizzati. Le 
variabili per selezionare il target e che incidono sul costo di noleggio dell’indirizzo, sono: nazionalità 

(in Europa e in America Latina si dispongono  di 10 ml di contatti), 
professione, sesso, potere di acquisto, numero ed età dei figli, 
marca e modello di auto posseduta, scadenza polizza automobile, 
operatore telefonico, intenzioni di acquisto dell’auto. Inoltre con il 
sistema di co-registration é possibile captare ogni tipo di target 
richiesto con variabili illimitate, demo di esempio 
http://www.adsalsa.com/creatividades/life_line/ (per visualizzare il 
pop-up della lead generation, non compilare il questionario, cliccare 
direttamente sulla casella in basso “prosegui”). 
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Ci sono   1.800.000  contatti con ampia possibilità di segme ntazione e provenienti :  
a) dai portali delle riviste e  altri siti rcs, 
b) dai portali come www.corriere.it ( servizi trovo lavoro e trovo casa ) ; 
www.gazzetta.it . 
c) dalle risposte ai questionari cartacei inseriti  nelle riviste rcs, nei pacchi delle 
neomamme, nei fascicoli fabbri e a voltee distribuiti nei supermercati e allegati ai 
coupon di garanzia .   
 

Possibilità di disporre anche degli indirizzi posta li delle aperture 
�
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Sono disponibili circa 11 milioni  di sms di consumatori raccolti dagli operatori : wind- vodafone - h3g. 
Costo invio messaggio : da 0,14 euro a 0,08 euro.  Per circa  800.000 numeri disponiamo di 
informazioni (provenienti dai questionari)  per la targettizzazione (minimo test 30000 invii a 0,10€ 
cad).  
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Circa 3.100.000 aziende selezionabili per attività ( sia per codice attività  “pagine 
gialle” , sia per codice merceologico istat ). La lista è adatta per azioni di 
telemarketing e per identificare le attività commericali. I dati sono molto aggiornati. 
Le nuove aziende costituite sono 90.000 circa negli ultimi 12 mesi ( disponibili circa 

8000 ogni mese e disponibili dopo 2 mesi dalla loro costituzione).    Circa 1 ml di aziende 
selezionabili in base al n° di auto/van/camion poss edute. 
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Circa 5.650.000 aziende,di cui 40.000 spa,  tutte selezionabili per codice attività ( 
nace code).  I codici merceologici permettono di selezionare in dettaglio le categorie 
produttive e manifatturiere. La data inizio attività può essere chiave di selezione , ci 
sono infatti 215.000 nuove aziende costituite nel 2009  di cui una parte con telefono. 
Ogni azienda dispone del nome del board manager/massimo rappresentante legale.  

Identificabili alcuni segmenti : mediatori creditizi (  102000), rappresentanti di 
commercio ( 360000  di cui 100000 all’indirizzo dell’abitazione), grossisti ( 299000),  ambulanti 
(210000),  commercianti. Esistono poi altri elenchi specifici : mondo finanza (vedi oltre) , mondo 
scuole (25000 pubbliche), comuni italiani (circa 8000) , elenchi speciali hotel di alto standing ( circa 
5000)  e ristoranti di classe (circa 3200), elenchi di artigiani, tribunali, caserme ecc.  

Circa 80.000 aziende con indirizzo e  telefono del 2009  mutato rispetto al 2008. 
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In totale si tratta di  circa  200.000 anagrafiche di cui : 
�
�- Promotori finanziari ( 65.000 circa)�
��
- Mediatori Creditizi  (  102.000 circa)�
E' mediatore creditizio la persona fisica o giuridica che professionalmente, 
anche se a titolo non esclusivo, ovvero abitualmente, mette in relazione, 
anche attraverso attività di consulenza, banche o intermediari finanziari 
determinati con la potenziale clientela al fine della concessione di 
finanziamenti sotto qualsiasi forma.�
��
- Intermediari Finanziari  (20.000 circa)�
L'intermediario finanziario è un operatore specializzato del mercato 
finanziario che offre un servizio di negoziazione di titoli per conto terzi. Il mercato finanziario è  
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l’insieme degli scambi che si realizzano mediante la negoziazione di titoli. I clienti dell'intermediario 
sono gli investitori, che decidono cosa comprare o vendere; essi trasmettono i loro ordini ai broker e 
questi ultimi effettuano le operazioni sul mercato.�
��
- Agenti Finanziari (60.000 circa)�
E' agente in attività finanziaria la persona fisica o giuridica che professionalmente promuove e 
conclude contratti riconducibili alle attività finanziarie previste dall'art. 106 T.U.B. (concessione di 
finanziamenti, intermediazione in cambi, servizi di pagamento, assunzione di partecipazioni) su 
mandato di intermediari finanziari iscritti nell'elenco generale o speciale ex artt. 106 e 107 T.U.B..�
��
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Circa  1.626.000 aziende selezionabili per dimensioni e codice mercelogico istat/nace.  
La lista è adatta quando il n° di addetti è la prim aria chiave per selezionare il target. 
1 milione di indirizzi  circa nella fascia di addetti da 1 a 3 addetti , 435.000 nella fascia da 4 a 15 
addetti, e 115000 oltre i 15 addetti. Possibilità di selezione geografica e sulla forma giuridica.  

�� $$ �� �� �� �� �� ���

Circa  1.686.000 aziende abbinate e verificate con i files sopracitati e quindi con le informazioni 
“sommate” per una maggiore garanzia di recapitabilità . Sono disponibili queste informazioni : fascia 
di addetti ( 700000 casi)  - forma giuridica -nome massimo  rappresentante (1300000)  - codice 
attività (nace) , presenza del numero di telefono aggiornato al 2009 . La ragione sociale è verosimile 
all’ “insegna” per una maggiore recapitabilità. Possibilità di servizio telemarketing outbound per 
presa appuntamenti visite di  funzionari commerciali. Pagamento in base agli esiti positivi. 
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Circa  60.000 aziende che hanno comprato a distanza accessori ufficio da catalogo o dal sito 
internet www.dmail.it 
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Circa 102.000 aziende che effettuano regalistica e comprano 
gadgets per i loro clienti ; non solo penne ma anche agende , 
macchine calcolatrici ep er vedere la tipologia dei prodotti 

http://www.penseurope.com/it/  
Gli Indirizzi con il nome di colui che acquista sono 77197 multi buyers e 46616 acquisto singolo. 
Poi esiste una lista di aziende senza il none di colui che acquista ed è composta da 7103 multi 
buyers e 16563 acquisti singoli.�
 
I clienti, prevalentemente reclutati via mailing, degli ultimi 12 mesi sono 25000 ( 20000 con nome di 
colui che ha ordinato) . E’ presente il nome della persona che ha fatto l’acquisto a distanza . La lista 
è ottima per chi vuole contattare responsabili d’acquisto di materiale pubblicitario/propagandistico. 
In genere si tratta di piccole aziende ma con ingenti spese promozionali ( l’ordine medio và dai 150 
ai 300 €). Sono disponibili 100000 clienti in francia e 16000 in svizzera. Sono ben accette 
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operazioni di scambio indirizzi anche a livello europeo.  L’uso della lista è raccomandato nelle 
offerte b2b, materiali per ufficio, IT, pubblicazioni, etc, 
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Circa 5.700 aziende/professionisti/rivenditori che da internet hanno acquistato recentemente : 
macchine fotografiche – videocamere – lettori dvd – accessori per pc e stampanti. Sono disponibili 
51000 email.  Vedi  www.pixmania-pro.com 
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I dati contenuti nella base dati Cegedim sono stati raccolti personalmente da informatori medico 
scientifici che intervistano gli interessati e pertanto i dati, dall’indirizzo alla specializzazione,sono 
verificati. In seguito 60 persone all’interno di Cegedim si occupano dell’aggiornamento. 
Oltre all’indirizzo postale c’e’ anche il n° di tel efono (senza sovracosto). La peculiarità di questa lista 
è che raccoglie i nominativi e l’indirizzo presso gli ospedali/cliniche , ma anche presso gli studi 
privati e così disporre della possibilità di contatto o presso l’ospedale o lo studio. Dei 350000 
contatti disponibili ecco le principali selezioni per specializzazione : 52000 praticanti, 16000 pediatri, 
12000 cardiologi, 11000 internisti, 11000 ostetriche, 10000 anestesisti, 10000 chirurghi, 9000 
fisiatri, 8500 ortopedici, 6500  oftalmologi, 6000 neurologi, ecc  Si raccomanda l’uso della lista per 
offerte di tipo medico scientifiche, ma anche offerte destinate ad un target benestante per 
promuovere abbonamenti a riviste, viaggi e vacanze, abbigliamento , IT , telecomunicazioni e 
servizi finanziari.   
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I dati sono raccolti tramite call centre sito a Dublino dove intervistatori preparati contattano le grandi 
aziende che utilizzano sistemi informatici. Il database a livello mondiale dispone di multipli contatti di 
alto livello nei dipartimenti IT e Management. Ogni anno avviene l’aggiornamento dei dati inoltre 
essendo la lista gestita dal proprietario si assicurano aggiornamenti in tempo reale dei dati . La lista 
italiana dispone di circa 76.000 Board and Middle managers e IT managers. La lista ha la 
caratteristica di poter essere selezionata per funzioni aziendali, dimensioni, settore merceologico, 
fatturato, struttura informatica, tipo di server, stampanti, personal computer ecc.  Oltre all’indirizzo 
postale esiste  anche l’indirizzo e-mail ( in  Italia 16.000 casi ). In Europa i contatti disponibili di IT 
managers sono 650.000  a cui aggiungere 430.000 Board e Middle Managers reattivi ad  offerte per 
seminari, riviste, regalistica, viaggi, prodotti di consumo per l’ufficio e servizi. Le email disponibili 
sono in totale in Europa 145.000. Nel continente americano in totale sono 1.180.000 i contatti 
 postali disponibili. Di seguito un esempio delle funzioni aziendali disponibili. 
 

Contatti IT  
 

Senior IT Executive (13350)  – corrisponde al direttore IT o It manager . è responsabile delle decisioni. 
Operations Manager ( 3675) – sovraintende le funzionalità del sistema informatico.� 
Software/Applications Manager (830) – responsabile e sviluppatore del software aziendale 
PC Manager ( 2920) – responsabile dei PC e delle applicazioni 
Non-PC Systems Manager ( 1441) – responsabile dei serves, mainframe 
DATAcomunications Manager ( 640) – responsabile dati e voci. 
Network/Security Manager  ( 2319) – responsabile della rete e della sicurezza 
Telecommunications Manager  ( 950) – responsabile della rete,telefoni, intranet. 
Webmaster/ Internet App Mgr ( 250)  – responsabile dello sviluppo del web. 
Database Manager  ( 155) – responsable gestione e sviluppo della base dati 
Storage manager ( 5)– responsabile degli archivi . 
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Contatti manageriali  

 
CEO/ Managing Director  ( 17300)  – capo/presidente  dell’azienda o di una branchia  
Senior Financial Executive  ( 13400) – responsabile finanziario  
 
Senior Marketing Executive  ( 3800)  – responsabile del  marketing . 
Senior Sales Executive  ( 4500) – responsabile vendite /commerciale. 
Senior Customer Services  ( 2800) – responsabile relazioni con il cliente.� 
Human Resources Manager  ( 8650) – responsabile del personale. 
Purchasing Manager ( 5600) – responsabile acquisti . 
E-Business Manager  ( 150) – responsabile comunicazione nel web  
Call Centre Manager�( 175)�#�responsabile del call centre ( almeno 10 persone in/ outbound)�
�� oduction Manager ( 5400)  – responsabile della produzione   
�

AABBBBOONNAATTII  AA  ““TTHHEE  FFIINNAANNCCIIAALL  TTIIMMEESS””  

Leader mondiale dell’informazione finanziaria, in Italia dispone di circa 7321 abbonati  di cui 4070 maschi e 
786 femmine .  Il profilo della lista è il seguente : manager di grandi aziende , 
multinazionali, elevato grado di cultura, propensioni ai consumi di lusso , agli 
investimenti, alle offerte di viaggi , a  ricevere comunicazioni elitarie, acquistare beni e 
servizi per l’organizzazione in cui operano, offerte editoriali esclusive .  Il recapito a volte 
è l’indirizzo di casa e a volte l’indirizzo dell’ufficio e quindi la lista si addice sia per offerte 
b2b che b2c  . L’abbonato dispone di un buon livello di lettura e comprensione della 

lingua inglese. Uno studio condotto da Media Barbd Survey 2004  cita “The Financial Times” come il 
quotidiano internazionale più letto per imparzialità, veridicità , precisione e influenza.  
 

AABBBBOONNAATTII  AA  ““FFOORRTTUUNNEE  ””  ::Leader mondiale dell’informazione business , in genere  l’abbonato è un top 
managers portato alla mobilità, alla globalizzazione finanziaria, alle decisioni e ad essere opinion leader. In 
Italia si dispone di circa 4779 abbonati il cui profilo è : 88% uomo, di 44 anni, top manager/imprenditore, con 
stipendio > 75000 euro annui, grande viaggiatore, fluente parlatore in inglese, ama investire capitali. La lista è 
raccomandata per : riviste business, viaggi e vacanze, vendita a distanza prodotti di lusso, offerte finanziarie. 
La lista Fortune italia è disponibile per  altri editori. 

IIEEEEEE  SSPPEECCTTRRUUMM  MMAASSTTEERRFFIILLEE  ::  Leader mondiale delle pubblicazioni tecnologiche per professionisti. Le 
riviste mensili, scritte in inglese,  sono dedicate a chi vuole innovarsi tecnologicamente, ai curiosi e agli uomini 
d’affari. Spectrum esplora le future tecnologie , i trends e il loro impatto con la società. In genere i professionisti 
lettori di Spectrum provengono dai settori: biologia , computer, energia , telecomunicazioni e settori sceintifici . 
La lista consta di 3500 abbonati in italia  ( 202000 nel mondo) ed è inviata nel 84% dei casi all’indirizzo  
dell’abitazione. Le funzioni aziendali più rappresentante sono quelle dei professori, I ricercatori  e gli ingegneri. 
Gli abbonati sono stati reclutati tutti via mailing, l’età media dell’abbonato è di 44 anni . Le aziende soddisfatte 
da questa lista provengono dai settori: beni di lusso, riviste internazionali, il mondo dell’hardware e del 
software, conferenze e providers.   

PPRROOGGRREESSSSIIVVEE  MMEEDDIIAA  MMAARRKKEETTSS  Abbonati a riviste business in lingua inglese, il profilo dei circa 6100 
abbonati italiani ( 115000 nel mondo)  è quello di decisore a  livello senior.  Gli argomenti professionali tratti 
dalle varie riviste sono nei settori architettura,design , auto, energia, pulizia, costruzioni, imballaggi, servizi e 
soluzioni per l’ufficio. Oltre alle riviste l’editore organizza anche conferenze. Si raccomanda l’uso della lista per 
raggiungere i decisori nel caso di comunicazioni  b2b. I settori che hanno tratto buoni risultati sono: editori (non 
concorrenti), conferenze, seminari, cataloghisti, It hardware e software, ricerche di mercato. 
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TTRRAACCEEPPAARRTTSS    ::Traceparts è il sito più famoso al mondo per l’ingegneria industriale e l’automatismo. Le 
persone si iscrivono alla  newsletter  e circa 27000 e-mail sono italiane. Si raccomanda l’ uso della lista per 
offerte relative ai prodotti tecnici, la manutenzione, processi industriali, e anche prodotti per ufficio ( dai 
consumabili a quelli tecnologici) e pubblicazioni.    
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MMCC  GGRRAAWW--HHIILLLL  

Circa 1700 managers/leaders/responsabili delle decisioni che sono  abbonati a speciali testate scritte in 
inglese come BusinessWeek, Aviation Week & Space Technology , Engineering N.R. etc  212,000 gli 
abbonati nel mondo.  Si raccomanda l’uso della lista per campagne di abbonamento editoriali,  seminari, 
conferenze, servizi finanziari, business services, viaggi , raccolta fondi. L’indirizzo può essere o di casa o di 
ufficio. 
 

MMAARRCCUUSS  EEVVAANNSS  IINNTTEERRNNAATTIIOONNAALL  CCOONNFFEERREENNCCEE  MMAASSTTEERRFFIILLEE  

Marcus Evans è leader mondiale del Business Information e organizza conferenze, corsi professionali per 
senior managers in lingua inglese e il cui costo si aggira intorno ai 3000€. I corsi riguardano questi settori: 
telecomunicazioni, farmaceutico, biotecnologie, finanza, assicurazioni , energia, IT, formazione risorse 
umane (vedi www.marcusevans.com)  .  Negli ultimi 24 mesi sono stati raccolti grazie a 54 uffici sparsi per il 
mondo ben 543.000 indirizzi  di cui 20000 in Italia . L’indirizzo del managers presso l’azienda identifica un 
leader in genere operante in strutture di caratura mondiale.  La lista si addice quando è fondamentale  
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Nota sulla normalizzazione: buona significa c’e’ la garanzia del titolare dei dati, nel caso di 
sufficiente il titolare garantisce solo che il suo abbonamento/pacco è andato a buon fine.  
Per sicurezza un giro di normalizzazione costa 200 fisso + 0,01 euro a record in  input. (si paga al 
titolare della lista solo gli indirizzi in output). 
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