Il catalogo di vendita distanza D-Mail vende una moltituidine di
prodotti : elettronica di consumo, hobbistica, hi-tech, hardware,
casalinghi , vhs, accessori per l'auto e l'ufficio, sport, benessere |,
cucina , ecc. Il database clienti & selezionabile per : data di nascita ,
data dell'ultimo ordine , il n°totale degli ordini, lo scontrino medio di
acquisto, le categorie merceologiche acquistate , i pagamenti con
carta di credito, gli acquisti online. Indirizzi disponibili . =

: 1.200.000 di cui : 400000 clienti da uno speciale A
catalogo di accessori giardino D-Garden ‘& .
www.dgarden.it , 360000 dal catalogo per la terza eta
D-Confort www.dconfort.it, 45000 dal catalogo d-pets (animali) www.dpets.it
e tanti altri segmenti ancora : 470000 oltre i 50 anni, 280000 sotto i 50 anni,
400000 acquistano dal sito www.dmail.it , 33000 hanno acquistato prodotti
per bimbi, 50000 prodotti per animali , 54000 accessori vino, 48000
accessori viaggi, 67000 accessori arredamento, 110000 prodotti per il benessere e cura
del corpo, 47000 articoli sportivi , 60000 prodotti per l'ufficio e 50000 attraverso
couponing da diversi riviste/giornali. Mediamente al mese vengono spediti 35000 pacchi

disponibili per l'inserimento di Leaflet




Possibilita di indirizzi
anche per Portogallo, Romania, Cecoslovacchia

La Bancarella, leader dei reminders in italia dal 1992, vende libri da catalogo
spedito a 110.000 clienti. La clientela & sensibile ai prezzi e legge : romanzi, gialli ,
manuali, saggi . La lista &€ selezionabile per data ultimo acquisto e sesso. Il profilo
della clientela & femminile (60%) e di eta matura. Vedi sito www.bookweb.it .

Si tratta di circa 80000 clienti che hanno acquistato orologi, collane,argenti
fiorentini e oggetti d’ arte.(vedi anche il sito www.morpier.it ) .

Bakker vende bulbi da fiore e piante con un catalogo inviato ai clienti 2 volte all’anno, in primavera e
autunno. Il profilo della clientela & al 70% femminile e omogeneo nelle varie classi di eta, residente
soprattutto in provincia e nel 53 % dei casi al nord. ' EE

Il valore medio dell'ordine & superiore a 50 € ed il
cliente 3 volte su 4 ripete gli acquisti. In genere si |
tratta di famiglie di ceto medio-alto che risiedono in
case unifamiliari con giardino o terrazzo.

| clienti recenti sono 200.000 mentre i meno
recenti sono 600000. Inserimenti leaflet nei pacchi : 80.000 da febbraio a maggio e 70000 da
settembre a dicembre . http://www.bakker-it.com/.

PiXmania.com

Leader Europeo nella vendita online di prodotti hi-tech per I'intrattenimento, dispone di
512.000 indirizzi postali di clienti acquirenti dal sito www.pixmania.com , di 325000 email
raccolte in opt-in.Tra i prodotti acquistati online : sopratutto macchine fotografiche,
accessori informatica, cineprese, ma anche giochi, telefonia, giocattoli, elettrodomestici,
articoli da giardino, gastronomia, puericultura. Ci sono anche 90000 telefoni con recenza
0-12 mesi e di cui 23000 mobili.

Altri 92000 clienti hanno sviluppato foto online di cui 20000 negli ultimi 12 mesi e per 25000 di essi
disponiamo della e-mail raccolta in opt-in (vedi sito www.mypix.com ).

In genere il target di pixmania € maschile ( 60%), mentre per mypixmania € al 52% femminile.
Trattasi di persone dal reddito medio-alto, in eta dai 25 ai 55 anni ( classe mediana 35 anni) e con
alta percentuale di bambini in famiglia . Si puo selezionare per data ultimo acquisto, eta, forma di
pagamento ,sesso, provincia di residenza, e con sovraprezzo anche per tipo di prodotto acquistato,




scontrino d’acquisto (la meta dei clienti spendono piu di 300€ a ordine) e n°di acquisti. La lista e
disponibile in quasi tutta I' Europa. Possibilita di inserire dei leaflet in circa 12000 pacchi mese.

Catalogo a distanza di abbigliamento. Target principale: femminile dai 30 ai 50 anni, ceto sociale
medio basso. Limite di 40000 indirizzi a fornitura. Possibilitd inserimento leaflet nei 50000 pacchi
spediti al mese. http://www.bonprixsecure.com/itthome.htm

Edizioni Conde Nast rende disponibile la propria lista di anagrafiche di abbonati recenti  alle
testate : Conde Nast Travellers, Glamour , Vanity Fair, L'uomo Vogue Vogue , GQ, AD. Si tratta di
circa 120.000 anagrafiche raccolte con consenso in opt-in . Il profilo del target € uomini (49000) e
donne (71000) di profilo socio culturale medio-alto con alta propensione a consumare e capacita di
spesa elevate. In generale le testate Condé Nast occupano le celle della Grande mappa abitate
dall’ Elite. (la lista non € disponibile per gli editori), si consiglia 'uso della lista per i settori : viaggi,
turismo, vendita prodotti di lusso e di moda.

RCS rende disponibile la propria lista di anagrafiche di abbonati recenti alle testate : anna,
abitare , amica, bravacasa, case da abitare, I'europeo, il mondo , max, novella 2000 , oggi, ok
salute , dove. Si tratta di circa 400.000 anagrafiche selezionabili per testata (mediamente 40000
abbonati per testata) e di target variegato. La lista non €& disponibile per gli editori. Si consiglia la
lista per i settori : viaggi, turismo, vendita prodotti di lusso e di moda, vendita a distanza,
arredamento, cosmesi, salute.

Si tratta di persone che hanno iniziato in edicola la raccolta di
fascicoli editoriali RCS-Fabbri a tema e poi hanno completato
I'opera ordinando i restanti fascicoli per corrispondenza ad un
prezzo consistente. Target maschile, dai 45 ai 65 anni, di ceto
medio-basso. Selezionabile per tipo di opera editoriale
completata : cinema —cucina —cultura tempo libero — hobby —
collezionismo — musica — ragazzi- scientifici . Indirizzi
disponibili 500.000 selezionabili per sesso e data ultima
azione . 60000 sono i nuovi ingressi all’anno.




Dai tempi dell’editore “Sfera” esiste una lunga tradizione di raccolta dati delle neo mamme. La
sottoscrizione alla rivista ‘lo e il mio bambino’ parte dalla consegna nei reparti maternita di un
pacco contenente prodotti per neonati. L'universo comprende circa 1.000.000 indirizzi postali di
mamme selezionabili non prima dei 2 anni di vita del figlio.

mnan # #

Disponibili i numeri di telefono e indirizzi postali dal DBU per uso telemarketing/mailing ( 13 ml di
utenti ).

Ricordiamo che il file dovra essere “ripulito” con il registro delle opposizioni

( www.registrodelleopposizioni.it ) e con eventuali liste interne che hanno manifestato diniego.

Il titolare della lista si potra incaricare dell’'operazione. (chiedere per i dettagli).

Ricordiamo che Il telemarketing va effettuato da numeri non occulti, in orari non oltre le 21.30 di sera.
Si hanno 15 gg di tempo per usare il file dopodiché va cancellato.

Secondo le nuove norme (decreto 106 7/2011) € possibile anche I'uso degli indirizzi postali da dbu
per attivita di mailing postale.

Ipotesi di costo per 50000 rek (in input) : 3500€ costo della lista + 1500€ costo match registro
opposizioni (se fatto a cura del cliente finale).

A parte si possono considerare questi segmenti : numeri di telefono univoci a livello di via e n°
civico, universo 6 milioni , oppure numeri di telefono nuovi/cambiati da poco.

$ % &

Sono disponibili 10.000.000 di indirizzi. Selezioni possibili : area geografica ( cap e n°di abitanti) —
sesso — standing ed eta. Si raccomanda 'uso della lista opportunamente segmentata per il
reclutamento di nuovi abbonamenti alle riviste, gioielleria , centri benessere, viaggi low cost e per
effettuare traffico sui punti vendita di negozi di abbigliamento e auto.L’aggiornamento della lista & al
31.12.2010.

Vet

Si tratta di milioni di questionari/ricerche di mercato online e offline diffusi attraverso i siti e le riviste
RCS, i fascicoli edicola Fabbri e i pacchi-regalo destinati alle neo mamme. L'uso e l'incrocio delle
risposte del questionario permette di identificare particolari target altrimenti irrangiungibili con le altre
liste. Con questo database € possibile realizzare il cosidetto “marketing di precisone” . Riassumendo
e possibile profilare per informazioni :
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Indirizzi disponibili recenti : 1.200.000 -
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Si tratta di 600.000 consumatori iscritti al sito www.email.it al fine di avere dei servizi online
(casella posta elettronica, servizi telefonici ecc). L’'uso frequente della posta elettronica permette a
guesti consumatori di accumulare punti da spendere come buoni sconto per acquisti online (vedi
http://www.email.it/canali/shopping/ecr/ecr_negozi.php) e il cui universo ammonta a 450.000
indirizzi. Possibilita di selezione eta,stato civile,sesso, professione e chi ha acquistato online.

Gli acquisti per data azione 0-12 mesi sono 228000 di cui 80000 con pagamento carta di credito .
Sono disponibili anche gli indirizzi email ( 10000 dem a 250€ , 50000 a 800€ ).

Il database AdSalsa é alimentato da diversi concorsi e promozioni on-line (es
www.vinciunapple.com ) . Il database conta circa 14 milioni di anagrafiche in
Europa, America Latina, Australia e Canada. In Italia consta di circa 2 milioni
di anagrafiche raccolte dal 2009 ad oggi. Tutte queste anagrafiche sono state
raccolte nel rispetto delle ultime normative vigenti per quanto riguarda il
trattamento dei dati e le azioni di telemarketing/marketing diretto. AdSalsa
dispone di circa 2 milioni di anagrafiche per e-mail marketing, di cui 1 milione
per mailing e per campagne di telemarketing (di cui 300.000 numeri fissi e
700.000 cellulari) e 700.000 per campagne di sms. Tutti gli indirizzi postali
sono stati normalizzati e gli indirizzi e-mail raccolti in doble opt-in.

Inoltre il cliente pu6 facilmente incontrare il suo target grazie anche alle oltre
20 variabili di segmentazione disponibili: sesso, eta, professione, interessi, provincia, operatore
telefonico, auto in possesso, animali domestici, stima del reddito, eta dei figli, scadenza polizza
auto, etc. Gli interessi/hobbies appare come la variabile piu selettiva per targetizzare. Ecco gli
hobbies disponibili e quelli per cui € prevista la raccolta prossima ventura :
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Inoltre con il sistema della co-registration si pué raccogliere e diventare co-proprietari di anagrafiche

Calciomercato e uno dei portali internet piu famosi per gli appassionati di calcio . Sono disponibili
circa 65.000 e-mail. Il 99% degli iscritti al portale e

' D@ maschlle di eta dai 25 ai 40 anni. Selezioni possibili :
® professione, titolo di studio, interessi, eta. Le e-mail sono

tenute attive e fidelizzate dall’ invio di news calcistiche.

calciomercato.com Possibilita di selezionare la squadra del cuore.

(s (

Si tratta di oltre 2.000.000 iscritti al sito www.alfemminile.it che offre gratuitamente : news
personalizzate, giochi e notizie dedicate all'universo femminile. In base ad un breve questionario
c’e’ la possibilita di selezione per eta,stato civile,sesso, professione,n°figli,interessi,
comportamento all’ e-shopping (176000 ), comportamento donazioni ad ong ( 223000) , famiglie
con bambini piccoli ( 57300). Esempio di costi : tutte le famiglie con bambini piccoli a 4800€.

La lista &€ presente in altri paesi Europei. (ordine minimo 1500€)
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Ci sono 1.100.000 contatti con possibilita di segmentazione per sesso/eta/portale/zona geo
provenienti da parecchi siti web dove gli internauti si iscrivono per ricevere servizi, newsletter,




giocare, leggere articoli della rivista preferita , cercare lavoro (servizio trovo job del sito del
Corriere della Sera), cercare/vendere casa ( servizio cerco casa del Corriere della Sera) . Ecco
alcuni dei siti da cui si genera la lista : www.corriere.it/store ; www.automobilismo.com ;
www.gazzetta.it/store Ecco un idea dei costi delle dem : 200000 invii a 6000€ oppure 1ml di
dem a 29000€.
Tra le possibilita opzionali offerte :
Disporre dell'indrizzo postale delle aperture e creare una lista mirata per mailing successivi.
Creare delle landing pages, raccogliere dati e diventare proprietari di una lista di leads.
Altri indirizzi email facenti capo a RCS :900.000, provenienza concorsi + la lista “per il mio
bimbo”.

Sono disponibili 250.000 email, 70000 sms, 180000 indirizzi postali  (con garanzia di
normalizzazione) , 90000 numeri di telefono  di gestanti e mamme con figli max 3 anni
provenienti da iscrizioni al sito. Il test di 30000 email costa 1800€, mentre una extension
costa 0,045€ ad email spedita.

Sono disponibili circa 1 milione di sms di consumatori raccolti da questionari e per circa 800.000
numeri disponiamo di informazioni per la segmentazione (offerta di 50000 invii a 0,085 € cad).
In aggiunta un‘altra fonte con circa 700.000 sms provenienti da concorsi online.

n + #

gialle” , sia per codice merceologico istat ). La lista € adatta per azioni di
telemarketing e per identificare le attivita commericali. | dati sono molto aggiornati.
Le nuove aziende apparse negli elenchi sono circa 5000 al mese dopo appena 1
mese dalla loro apparizione .

! Circa 3.100.000 aziende selezionabili per attivita ( sia per codice attivita “pagine

%

Aggiornate al 31.12.2010 ci sono 4.500.000 aziende,di cui 40.000 spa, tutte
selezionabili per codice attivita ( nace code). | codici merceologici permettono di




selezionare in dettaglio le categorie produttive e manifatturiere. La data inizio attivita puo essere
chiave di selezione, ci sono infatti 179.000 nuove aziende costituite nel 2010 ( e 215000 nel 2009)
di cui una parte con telefono. Ogni azienda dispone del nome del board manager/massimo

rappresentante legale e per 2600000 casi del

n°di telefono.
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Circa 1.540.000 aziende selezionabili per dimensioni e codice mercelogico istat/nace.

La lista € adatta quando il n°di addetti e la pri

m aria chiave per selezionare il target.

Alcuni conteggi : aziende > 250 addetti : 3300 ; > 50 addetti 25100 ; > 20 addetti 77700.

Possibilita di selezione geografica e sulla forma giuridica. In parte disponibile il n°tel.
Esempio di statistica per macro settore e n°addetti :
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Circa 1.300.000 aziende abbinate e verificate con piu files b2b. Le informazioni “sommate”
garantiscono una maggiore garanzia di recapitabilita . Sono disponibili queste informazioni : fascia
di addetti ( 700000 casi) - forma giuridica - nome massimo rappresentante (1200000 casi) -
codice attivita (nace) , numero di telefono 570000 casi. La ragione sociale del file pgs e verosimile
all' “insegna” per una maggiore recapitabilita postale ( ad esempio sara fornita la ragione sociale
“bar dello sport” e non il nome della persona rappresentante legale cosi come di solito appare nei
documenti ufficiali).
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Circa 60.000 aziende che hanno comprato a distanza accessori ufficio da catalogo o dal sito
internet www.dmalil.it. A disposizione 15000 email.-

Circa 102.000 aziende che effettuano regalistica e comprano gadgets per i loro /
clienti ; non solo penne ma anche agende , macchine calcolatrici. Per vedere la #

tipologia dei prodotti http://www.penseurope.com/it/

Gli Indirizzi con il nome di colui che acquista sono: 77197 multi buyers e 46616 acquisto singolo.
Poi esiste una lista di aziende senza il nome di colui che acquista ed € composta da 7103 multi
buyers e 16563 acquisti singoli.

| clienti, prevalentemente reclutati via mailing, negli ultimi 12 mesi sono 25000 ( di cui 20000 con |l
nome di colui che ha ordinato) . La lista & ottima per chi vuole contattare responsabili d’acquisto di
materiale pubblicitario/propagandistico. In genere si tratta di piccole aziende ma con ingenti spese
promozionali ( 'ordine medio va dai 150 ai 300 €). Sono disponibili 200000 clienti in francia e 16000
in svizzera. Sono ben accette operazioni di scambio indirizzi anche a livello europeo. L’uso della
lista € raccomandato nelle offerte b2b, materiali per ufficio, IT, pubblicazioni, etc,

Circa 17.000 aziende/professionisti/rivenditori che da internet hanno acquistato recentemente :
macchine fotografiche — videocamere — lettori dvd — accessori per pc e stampanti. Sono disponibili
54000 email. Vedi www.pixmania-pro.com




| dati contenuti nella base dati Cegedim sono stati raccolti personalmente da informatori medico
scientifici che intervistano gli interessati e pertanto i dati, dall'indirizzo alla specializzazione,sono
verificati. In seguito 60 persone all’interno di Cegedim si occupano dell’aggiornamento.

Oltre all'indirizzo postale c’e’ anche il n°di tel efono (senza sovracosto). La peculiarita di questa lista
e che raccoglie i nominativi e l'indirizzo presso gli ospedali/cliniche , ma anche presso gli studi
privati e cosi disporre della possibilita di contatto o presso l'ospedale o lo studio. Dei 334000
contatti disponibili ( oltre 5 ml a livelllo mondiale) ecco le principali selezioni per specializzazione :
56000 praticanti, 19000 pediatri, 14000 cardiologi, 13300 ostetriche, 14000 anestesisti, 13400
chirurghi, 10600 ortopedici, 4500 geriatri, 7300 neurologi, ecc Si raccomanda l'uso della lista per
offerte di tipo medico scientifiche, ma anche offerte destinate ad un target benestante per
promuovere abbonamenti a riviste, viaggi e vacanze, abbigliamento , IT , telecomunicazioni e
servizi finanziari.

| dati sono raccolti tramite call centre sito a Dublino dove intervistatori preparati contattano le grandi
aziende che utilizzano sistemi informatici (circa la meta delle aziende hanno piu di 100 addetti) . Il
database a livello mondiale dispone di multipli contatti di alto livello nei dipartimenti IT e
Management. Ogni anno avviene l'aggiornamento dei dati inoltre essendo la lista gestita dal
proprietario si assicurano aggiornamenti in tempo reale dei dati. A giugno 2011 a livello mondiale ci
sono 1618000 telefoni e indirizzi postali e 574000 email di board and middle managers . La lista
postale italiana dispone di 66.774 contatti ( di cui 48100 Board and Middle managers con telefono
) riferibili alle 13428 aziende nazionali piu importanti. La lista ha la caratteristica di poter essere
selezionata per funzioni aziendali, dimensioni, settore merceologico, fatturato, struttura informatica,
tipo di server, stampanti, personal computer ecc. Oltre all’indirizzo postale esiste anche l'indirizzo
e-mail ( riferibile a 21000 managers di 6700 aziende ).

Managers reattivi ad offerte per seminari, riviste, regalistica, viaggi, prodotti di consumo per l'ufficio
e servizi. Le email disponibili sono in totale in Europa 145.000. Nel continente americano in totale
sono 1.180.000 i contatti postali disponibili. Di seguito un esempio delle funzioni aziendali
disponibili e le relative g.ta di indirizzi postali.

Contatti italia

Call center manager ( 70) — Data communication manager ( 507 ) — Database Manager (119) - E-business manager (236) —
Human Resources Manager (8221) — IT influencer (25) - Network/Security manager (3042) — Non pc system manager (954) —
Ops/Tech support (2796) — Pc manager ( 2404) — President/General manager ( 12873) — Production manager ( 4538) — Purchasing
manager ( 8023) — Senior customer services (2686) — Senior Financial Executive ( 10748) - Senior sales executive ( 5331) —
Software application manager ( 648) — Storage manager (23) — Telecommunications manager (534) — Webmaster /internet app mgr
(153) — Workstation manager (2) .
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Funzione Contatti

Management 8533

Marketing/ Communications 983

Purchasing 232

Administration 1399

Commercial 2806

Production — Manufacturing 98

Technical/ IT 2658

Others 63

Total
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ABBONATI A “THE FINANCIAL TIMES"

Leader mondiale dell'informazione finanziaria (1100000 abbonati) , in Italia dispone di circa 5250 abbonati in
prevalenza uomini . Il profilo della lista € il seguente : manager di grandi aziende , multinazionali, elevato
grado di cultura, propensioni ai consumi di lusso , agli investimenti, alle offerte di viaggi , a ricevere
comunicazioni elitarie, acquistare beni e servizi per I'organizzazione in cui operano, offerte editoriali
esclusive . |l recapito a volte e l'indirizzo di casa e a volte 'indirizzo dell’'ufficio e quindi la lista si addice sia
per offerte b2b che b2c . L’'abbonato dispone di un buon livello di lettura e comprensione della lingua inglese.
Uno studio condotto da Media Barbd Survey 2004 cita “The Financial Times” come il quotidiano
internazionale piu letto per imparzialita, veridicita , precisione e influenza. Vedi www.ft.com

ABBONATI A “FORTUNE " :Leader mondiale dellinformazione business , in genere I'abbonato & un top
managers portato alla mobilita, alla globalizzazione finanziaria, alle decisioni e ad essere opinion leader. In
Italia si dispone di circa 4779 abbonati il cui profilo & : 88% uomo, di 44 anni, top manager/imprenditore, con
stipendio > 75000 euro annui, grande viaggiatore, fluente parlatore in inglese, ama investire capitali. La lista &
raccomandata per : riviste business, viaggi e vacanze, vendita a distanza prodotti di lusso, offerte finanziarie.
La lista Fortune italia € disponibile per altri editori.

IEEE SPECTRUM MASTERFILE : Leader mondiale delle pubblicazioni tecnologiche per professionisti. Le
riviste mensili, scritte in inglese, sono dedicate a chi vuole innovarsi tecnologicamente, ai curiosi e agli uomini
d’'affari. Spectrum esplora le future tecnologie , i trends e il loro impatto con la societa. In genere i professionisti
lettori di Spectrum provengono dai settori: biologia , computer, energia , telecomunicazioni e settori sceintifici .
La lista consta di 3500 abbonati in italia ( 202000 nel mondo) ed e inviata nel 84% dei casi all'indirizzo

dell'abitazione. Le funzioni aziendali piu rappresentante sono guelle dei professori, | ricercatori e gli ingegneri.



Gli abbonati sono stati reclutati tutti via mailing, I'etd media dell’abbonato e di 44 anni . Le aziende soddisfatte
da questa lista provengono dai settori: beni di lusso, riviste internazionali, il mondo dell’hardware e del
software, conferenze e providers.

PROGRESSIVE MEDIA MARKETS Abbonati a riviste business in lingua inglese, il profilo dei circa 6100
abbonati italiani ( 115000 nel mondo) é quello di decisore a livello senior. Gli argomenti professionali tratti
dalle varie riviste sono nei settori architettura,design , auto, energia, pulizia, costruzioni, imballaggi, servizi e
soluzioni per l'ufficio. Oltre alle riviste I'editore organizza anche conferenze. Si raccomanda l'uso della lista per
raggiungere i decisori nel caso di comunicazioni b2b. | settori che hanno tratto buoni risultati sono: editori (non
concorrenti), conferenze, seminari, cataloghisti, It hardware e software, ricerche di mercato.

Mc GRAW-HILL

Circa 1700 managers/leaders/responsabili delle decisioni che sono abbonati a speciali testate scritte in
inglese come BusinessWeek, Aviation Week & Space Technology , Engineering N.R. etc 212,000 gli

abbonati nel mondo. Siraccomanda 'uso della lista per campagne di abbonamento editoriali, seminari,
conferenze, servizi finanziari, business services, viaggi , raccolta fondi. L'indirizzo puo essere o di casa o di
ufficio.

MARCUS EVANS INTERNATIONAL CONFERENCE MASTERFILE

Marcus Evans e leader mondiale del Business Information e organizza conferenze, corsi professionali per
senior managers in lingua inglese e il cui costo si aggira intorno ai 3000€. | corsi riguardano questi settori:
telecomunicazioni, farmaceutico, biotecnologie, finanza, assicurazioni , energia, IT, formazione risorse
umane (vedi www.marcusevans.com) . Negli ultimi 24 mesi sono stati raccolti grazie a 54 uffici sparsi per il
mondo ben 543.000 indirizzi . Negli ultimi 12 mesi 8100 in Italia . L'indirizzo del managers presso l'azienda
identifica un leader in genere operante in strutture di caratura mondiale. La lista si addice quando é
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Nota sulla normalizzazione: buona significa c’e’ la garanzia del titolare dei dati, nel caso di
sufficiente il titolare garantisce solo che il suo abbonamento/pacco e andato a buon fine.

Per sicurezza un giro di normalizzazione costa 200 fisso + 0,01 euro a record in input. (e si
pagano al titolare della lista solo gli indirizzi in output).

Pagine telextra . Esempio di prezzi in funzione delle g.ta:
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